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Fazie a akvizicie

Na krizové predaje

nebolo dost’ zle

Predaje firiem v problémoch vlani nestihli rozhybat ani dozvuky
krizy, akvizi¢na aktivitu tahala najma konsolidacia

Martin Jesny / jesny@trend.sk

obudit sa, ked birka
prehrmi, rozhliadnut
sa po trhu a porozmys-
Iat, &o by sa dalo ulovit.
To nie je tivaha predatora, ktory
v prirode hlada oslabent korist.
Ide o beznii stratégiu velkych fi-
riem po ekonomickej krize. Ked
zistia, Ze na trhu sa zrazu za dob-
rt cenu poniikaji zaujimavé ak-
tiva alebo celé firmy.
Akviziéni manaZéri a porad-
covia nazyvaju predaje firiem,
vyniitené ich zlozZitou situaciou,

spravne neprelozitelnym anglic-
kym nazvom fire sales. Rok 2010
bol pre ne na globalnom i slo-
venskom ¢&i blizkom ¢eskom fi-
remnom trhu ako stvoreny. Ca-
kalo sa od neho vela. Vo svete
sa o¢akavania aj splnili. Objem
fazii a akvizicii za vySe 2,1 bi-
liona dolarov znamenal pod-
la transakénych Statistik porta-
lu Mergermarket v porovnani
s iplne krizovym rokom 2009
narast takmer o $tvrtinu a na-
vrat na drovne §pic¢kovych ro-

kov transakénej aktivity. Sloven-
ské a Ceské firmy sa predavali
,,nekrizovo“. Vyslovene tazkou
dobou vyniteny predaj sa ne-
objavil. ;

Primalo problémov

Na Slovensku byva flzie a akvi-
zicie nelahké ¢o i len vystopo-
vat, tobdz evidovat. Dovodov je
viac a stvisia. Jeden je Statistic-
ky. Tradi¢né prehlady transakcii
v roznych krajindch ani nemajt
pre SR osobitnu rubriku alebo

report. Najcastejsie ho vykazu-
j v ramci regiénu. Stvisi s dal-
§im dovodom. Na Slovensku de
facto neexistuje kapitdlovy trh
a podniky, ktoré sa predavaju
alebo kupuju, nie st kotované
ani na tej ttlej burze, ¢o tu Zivo-
ri. Preto sa len zriedka vyskytu-
je dostato¢ne transparentneé vy-
rovnanie transakcie.

Pri niektorych kipach sa ani
nemeni oficialny vlastnik cielo-
vej firmy. Zmena sa vyrovnava
cez rozne téelové spolo¢nosti,
Gasto zaloZené v zahranidi s in-
formacne a dafiovo priaznivej-
$ou legislativou. Preto v nemélo
pripadoch ani nie je jasné, kto
je kupujtici. Presne taky priklad
sa vyskytol na jar. O predaji sie-
te obchodov so spotrebnou elek-
tronikou Datart Megastore ne-
referuji ani lokdlne konzultac-
né firmy.

Samozrejme, do medzinarod-
nych Statistik sa Slovensku do-
stava tazko aj preto, Ze pocet za-
znamenaniahodnych predajov
& spojent je nizky. Pocita sa aj
so zohladnenim roznych kritérii
ledva v par desiatkach ro¢ne. Vy-
znamnych prevzati ¢i spojeni by
ste spoditali na prstoch rak.

Vlani viak hlavne nenastala
ocakavana vlna predajov a pre-
vzati firiem, ktoré sucasni vlast-
nici nevladzu drzat nad vodou.
Jeden z dévodov je podla part-
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